ENEM — 1° DIA

OFICINA

Por que a indGstria do empreendedorismo de palco
ira destruir vocé

Se, antigamente, os livros, enormes e com suas
setecentas paginas, cuspiam formulas, equagbes e
célculos que te ensinavam a lidar com o fluxo de caixa
da sua empresa, hoje eles dizem: "Vocé ird chegar la!
Acredite, voceé ira vencer!”.

Mindset, empoderamento, millennials, networking,
coworking, deal, business, deadline, salesman com
perfil hunter... tudo isso faz parte do seu vocabulario.
O pacote de livros é sempre idéntico e as experiéncias
sdo passadas da mesma forma: vocé esta a um (nico
centimetro da vitdria. Ndo pare!

Se desistir agora, sera para sempre. Tome, leia a
estratégia do oceano azul. Faga mais uma mentoria,
participe de mais uma sessao de coaching. O problema |
€ que o*seu mindset ndo esta ajustado. Vocé precisa
ser mais proativo. Vamos fazer mais um powermind ? Eu
consigo um precinho bacana para voce...
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De acordo com o texto, & possivel identificar o
“empreendedor de palco” por

@ livros por ele indicados.

@ suas habilidades em lingua inglesa.

® experiéncias por ele compartilhadas.

@ padroes de linguagem por ele utilizados.
(E -preg:os acessiveis de seus treinamentos.

ALTERNATIVA D

O texto aponta diversos dados caracteristicos do chamado “empreendedor de palco: frases de efeito, vocabulario
tomado por termos do inglés corporativo, referéncias bibliograficas e condutas. Esse conjunto pode ser sintetizado no
termo “padroes de linguagem” presente na alternativa D.



